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El error y la tutela de la confianza.
Apuntes sobre la disciplina del error en la
teoria general del negocio juridico

Eric Palacios Martiner®

A la memaria de Lizardo Taboada Cordova, de quien me honro en con-
siderarme su Unico disclpulo directo, estdn dedicados los aportes que
pueda realizar en las siguientes lineas, siendo sumamente grato mate-
rializar ello en la revista Jug ef Praxis, de la Facultad de Derecho de la
Universidad de Lima, casa de estudios a la que mi maestro siempre se
sintid espiritualmente vinculado y donde profesd la ensefianza del dere-
cho civil hasta 8]l momento de fallecer.

Jean-Luc Lizardo y Giancarle Eric, mis muy amados hijos, me dan e
im[:lul.-aq;:u vital para continuar adelante en mi labor acadénmica ¥ prc‘rfesin:rnal.

' Hace ya algunos afns, con acasion de mi primer atbiculo de investgacicn, abor-
dé, con lag limitactones inherentes a un estudiante, el tema de “La recognoscibi-
lidad del error en el Codigo Civil peruane” {artioslo de investigacidn aparecido
en 1993 en la revista Themis, publicacion a cargo de los alumnos de la Facullad de
Derecho de la Pontificia Univeraidad Catdlica del Pera), contando con el apoyo
de mi eterno maestro, ahora fsicamente deuapan.'l:id.u, Lizardo Taboada
Cardova, a qui.-et] oo testimonio de mi admiracion ¥ aprecio [ -.']:-1:|:ii.'|_1.1|.L dicho
trabajo, Ahora, pasados unos afios, este discipule pretende ampliar €] foma de
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114 Eric Palacios Marine:

1. Introduccion: Encuadramiento sistematico del denominado
sistema de ineficacias negociales. Posicion denominativo-ter-
minologica

Antes de examinar la problematica del error y la confianza en nuestro

ordenamiento, me parece oportuno puntualizar algunas cueshones con

respecto a lo que s¢ conoce como el sistema general de ineficacias de los
negocios juridicos,

Los negocios juridicos estin destinados a producir efectos juridicos,
pues son ung de los principales instrumentos utilizados a efectos de
conseguir tutela juridica para los intentos practicos de los particulares.
5in embargo, es claro que para la concesion de los efectos juridicos
correspondientes al tipo ¥ ala funcion nesﬂu;ta] e5 necesario que ¢l orde-
namiento juridico califique positivamente el intento préctico, para lo
cual se exige la presencia de ciertos componentes de validez y eficacia,
lo que, de no verificarse, puede dar Iugar a una situacidén o hecho de
ineficacia,

Como es evidente, la eficacia es el objetivo del ordenamiento juridi-
oo respecto de los negocios juridicos; es una situacién perfecta, pues lo
que 5e busca es que los particulares puedan satisfacer sus mas variadas
y miiltiples necesidades a través de regulaciones privadas de intereses
que, proyectadas y configuradas por los sujetos que interviensn en su
celebracion, sean merecedoras de tutela juridica, materializada a traves
de la concesion de los efectos que coadyuven a la satisfaccion de las ne-
cesidades que originaron el intento practico.

Sin embargn, como ya se advirtid, a veces nos encontramos ante hi-
patests en las que los negodos juridicos ne preducen sus normales efec-

investigacidn e mieniar, ﬂmpre bajo la direccion intelectual del rasesteg, F‘I Ak
ar algunas directrices tedrico-dogmaticas del error en nuestro derecho positivo,
utilizando las construcciones desarrolladas por la doctrinag mas coherente —la
cual ro necesatiamente ex la mas modema—, pues el tema ha side realmente
“congelade” a los anteriores avances en o8 estudios contem peraneos, generalss
ir especificog, soboe 1o teorta general del negocio uridico, Muesiro compromisa,
Ein embargs, e5 no renunciar & la posible enunciacidn de nuevas perspectivas que
'|:ls|.|J|I':-r.'||"| SUFRIF EN ley covncrotcs,
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los juridicos —en vista de la estructura y funcidn Hpoldgica—, sea en
forma originaria —tanto por una defectuosidad estructural como por
ura contravencion a una norma imperativa que puede o no confener al
llamado arden pdblico o a las buenas costumbres—, sea en forma sobre-
vindente a su celebracion.

En todos estos casos —lo reiteramos— nos encontramos ante su-
puestos de ineficacia negocial, entendida (51 se guiere] en un sentido
amplic.

De esta manera, puede sefialarse que los negocios ineficaces son tanto
aquellos que nunea han producido efectos juridicos o que, habiéndolos
]:Ir-::l-c;luf:idﬂ, dejan d Eenera.r]c:ﬁ Pnsl‘n:rinn‘nentr: por la utilizacidon de una
causal estructural determinada, comoe aquellos que pierden eficacia por la
aparicidn de una causal sobreviniente a Ia celebracidn del mismo negocio.

Existen, pues, dos Hpos de ineficacia negodal: Ia ineficacia origina-
ria, denominada también ineficacia por causa intrinseca o ineficacia es-
tructural, ¥ la ineficacia funcional, denominada también por causa ex-
trinseca. Los supuestos de ineficacia funcional son todos aquellos en los
cuales un negocio juridico que venia produciendo con normalidad efec-
tos juridicos, deja de generarlos luego por la aparicidn de una causal so-
breviniente a la celebracion del negocio juridico. Los supuestos lipicos
de ineficacia funcional son la revecacidn, la resolucion v la inoponibili-
dad, aunque algunos autores incluyen también a la rescision. Sin embar-
g0, debe sefalarse que en el caso de la rescision, su equiparacion a los
casos de ineficacia funcional es bastante discutible, pues la causal es
coetdnea a la celebracion del negocio jurldico, a la par de existir rasgos
sintomaticos que la aproximan a la invalidez, concretamente en lo que
concierne a los denominados vicies de la voluntad; elle a pesar de lo
que sefialaba mi desaparecido maestro,’ en el sentido de considerar a la
rescision coma un supuesto de ineficaca funcional.

" Mos referimos al profesor Lizarde Taboada Cérdova. Para el desarrollo de fas
ideas antedichas en el marco de la disciplina del Cadigo Civil, son de comsulta
“ghligatoria” por lo menos dos de sus principales obras; me refiero a L causi def
megoeie furidico (Lima: Editorial Grijley, 1998) y Acho preridies, regosio firvidizo y oon-
trata (Lima; Editora Juridica Grijley, 2002)
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Por el contrario, en los supuestos de ineficacia originaria, ¢l negoco,
o no produce nunca efectos juridicos, o deja de producirlos retroactiva-
mente, por lo que los efectos juridicos generados se podrian denominar
como provisorios. La ineficacia originaria se presenta —como se ha se-
fialado reiteradamente— en dos supuestos: la nulidad y la anulabilidad,
v ambas reciben en el Codigo Civil peruano el nombre genérico de inva-
lidez. Por consiguiente, existen dos supuestos de invalides en el sistema
juridico nacional: la nulidad y la anulabilidad, debiendo quedar estable-
cido con claridad gue el sistema nacional no reconoce sistematicamente
la categoria de inexistencin, mas alld de algan supuesto aislado que no
puede servir de sustento infalible para sostener lo contrario, mixime si
se considera la permanente imprecision a la que nos tiene acostumbra-
dos el legislador peruano.’ Debe quedar, pues, estrictamente estableci-
do que en nuestro sistema juridico existen salo los supuestos de nulidad
v de anulabilidad, los que bien pueden agruparse bajo los pardmetros
de la invalidez, tomada como un limite a la autonomia privada y pensa-
da por algunos en vinculacidn estricta con las normas inderogables o
principios inviolables;? otros mas bien conectan el binomio validez-inva-
lidez con la valoracion del interés negocial.’ mientras que existen quie-

Vease, poreemplo, el articulo 1438 del Cddigo Civil, donde en forma expresa s
alisde o la “existencia™ y "validez” del contrato como contenido de la garantia
del cedente frente al cesionario. Es daro que en este supuesto la mensidn 2 1a
“existencia”™ se entiende referida directamente al soporte de verificacion sobre el
que s apoya el contrato,

Cir GALLO, Paolo. Diritte privato. 4.3 ediciém. Turin: G. Giappichelli Editore,
2006,  p. 511, donde sefiala que “las partes al concluir de un contrato, sk bien
som tendencialmente libres, no pueden violar normas inderogables de ley o estar

en contraste con principios inviolables del ordenamiento; en caso contrarlo, el
conirato puede ser invalido”™,

Chr. SCALISL Vincenzo Diealidits ¢ inefiencia, Moclalitd mssistag
:".hr.:ra en Lategorte ¢ istiliti del Diritto Civile. Nelia tramsizione ql ozl edier
!'.rllla.n-. Dm{l. A- Lluffvé Editore, 2005, p. 628. Es particularmente interesante &l
=guente parrafo: "La pareja validez/invalidez asta dirigida por tanto
el fundamental problema cognoscitivo —queno s solo de

Brea. sing, por el contrario, esencialmente axiologica-prac
interes negocal relovante te

ticte delln inegozsaliti.

a resolver
naturaleza Hnu:r_'l.'l!l.""
tica — de saber si un
ne o mo legitimacion positiva para constituir punia
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nes han intentado definir la invalidez como una sancidn que golpes #
acto de autonomia privada que presenta en via originaria una o mis
anomalias respecto al modelo legal, suficientes para provocar una valo-
racion negativa por parte del ordenamiento, relaciondndola asi con la
teoria del tipo o fattispecie negoaal . Desde nuestro particular punto de
vista debemos precisar como todas las maneras de enfocar el fenomeno
en cuestion podrian ser resumidas acudiendo a la denominada estruc-
ruralidad como criterio determinante v distintivo de la invalidez, toma-
da, en general, dentro del perfil patologico del momento estatico del ne-
gocio juridico;” sin perjuicio de reconocer, desde el perfil aplicativo, que

de enlace de efecton juridicos. la capacidad de producir sfectos estables v define
tives: no la diverss cuestion de la produccion e curso de desarrollo de tales
elecios (que por ¢l contrano, se identifica con e diverso campo teofico: eficaaa
i, eheania o

* NAVARRETTA. Emanvels “Tnvaliditd, imefficacia ¢ nmed: contrattuali™, o
AA VYV Dwitte Prowmts Primera parte Turin Unmone Tipografico-Editrxre
Torness (LITET). XN%, p XIN
Ex imparianie, en este punio rlqudmurmmwmmh:hm.h-
dez. comsultar ¢l trabago del profesor Romulo Morales Hervias, “Contrato mva-
lido™, en Estudiss sobre trorin general del comfrate. Prologo de Giovanni B, Ferri
Lima- Editora Juridica Grigley, 2006, pp. 519 y 55
Por ¢ contrario, € mative de reflexion la carencia de posicidn y confusion evi-
denciada en la obra de Juan Espinoza Espinaza, ET st puridicn negociel 10 pdi-
cion Lima: Gaceta Juridica Editores, 2008, donde se define a la invalidez como
~una patologia de los elementos esenciales del negocio por presentanse un vico
en la manifestacion de la voluntad (error, dolo, intimidacién y violencial” [p.
484), afirmacion que resulta mcompleta, confusa y contradicioria en cuanto se
refisre solo & los supuestos de “vicios en la manifestaciin de la voluntad”, luego
de haberse aludido en gereral a los clementos “esenciabes” del negocio, a lo que
abria preguntarse si no existen hipdtests de mvalides por contravenain de nor
mas smpetativas o por defevtuossdad (mclusda La ihatud) de otros CoHTpTET S
estructurales divenas 2 la manifestacion de la voluntad, como se constata em o
propio sistema normativo Por demas. e lamentable Lo confusion gue, lineas
mas abago, ¢l suior dea entrever al idertiticar a Ly snvalider con L oreguiandad
¥ iquer mwmmmmummrmﬂdﬁ
mwmump—wmmdmmmllmdrmmm
VEMEM panoramuca, & la ver gque sempre ochictica o quae al femal de (uenlas ter-
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el fendmeno de la invalidez supone una reaccion negativa del ordena-
miento frente a determinadas transgresiones de normas fundamentales
(imperativas) llamadas a encauzar el ejercicio de la autonomia privada,
debiendo distinguirse entre las normas que involucran la exigencia de
observar ciertos requisitos "legales”, de aquellas que, llamadas en
general ius cogens, tienen como contenido el Dikiat ético-politico del

Estado, en el que se FuEdEn reconooer diversos Erm;lnﬁ 15 disclpfm.:l
¢oncreta.

MNo podemos dejar de establecer como, al lado de los criterios men-
cionados, la invalidez (ineficacia estructural) se caracteriza por estar
informada por ¢l denominado pnincipio de legalidad. Las causales de
invalidez son de caracter legal, es decir, establecidas ¢ impuestas por
la ley, no pudiendo ser generadas por la autonomia privada de los
particulares. Ello no debe confundirse con que, en materia de nuli-
dad, las causales pueden considerarse ticita o implicitamente conte-
nidas en las normas juridicas o en las bases del sistema juridico en
general, bien se trate del orden publico, de las buenas costumbres o
de normas imperativas que no contengan ninguno de dichos concep-

tos. Es obvio que la doctrina y la jurisprudencia no pueden crear cau-
sales de invalidesz.

Debe quedar claro que lo expresado para la invalidez tiene perfecta
aplicacion en lo que respecta a la materializacion del mecanismo de
tutela dispuesto para el error relevante: la anulabilidad . Asi, es S0 o
confundir la posible intromision de la autonomia privada en lo que con-
cierne a neutralizar la utilizacion de la causal de anulabilidad —via con-

mina siendo pequdiaal para el perfil minimo que wna obra quie visrse sabire |
negocio juridico debe guardar. La dnica manera de abordar el estudio del nepge
cho juridico os acudiendo al método dogmitico —es decir, com orden, lhgica ¥
coherencia sisterdtica —, Pt b e e preacupante ol enfoque asumide por ¢:|
auter mencionado. Es obvie que lo dicho se extiende a la obra entera citada line-
a5 mas arnba donde se demusstrs desconocer Tos Lneamienios fundamentakes

gue bado estudioss del negelin puitdico debe zsumae Voiversm:

¥ A COmTEsr O
bcamente la aludida obra, mas fo gl swuier 2 Fro

PEmitn Ao erroe mumome cuan
i wlli o= forrmada por e o HETU L F"'.I'I:'E'Ij..',b.‘ J!-"I"l."l.'l.:lllh' — FII.'I.'I

gue
s dube seguir en o que s refiere al tratamento de g juidion.
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firmacion—, con la negada posibilidad de intervencion privada en la
generacion de esta ultima, disquisicion que encuentra consistencia apre-
ciando la diferente connotacién del interés tutelado.

Sentada la idea acerca de lo que constituye el sistema general de ine-
ficacias, abordaremos la figura del error, ahora una de las menos seria-
mente estudiadas,” siendo tal vez el principal proposito del presente tra-
bajo discutir en torne a su coherencia sistematica en el ambito de la re-
gulacion en nuestro ordenamiento, a efectos de no entrar en contradic-
cién con los lineamientos v principios generales vigentes; o, en todo ca-
so, ofrecer justificacion suficiente para entender su asimilacion en el
Libro del Acto Juridico, tomado por algunos como voluntarista, Vol-
veremos mas adelante sobre el particular.

En suma, en estas lineas no pretendemos dar una respuesta acabada,
pera si brindar algunos puntos de acercamiento para tratar de encontrar
una respuesta, al menos preliminar o intuitiva, pero coherente, en torno
a las consecuencias de la disciplina del error asumida por nuestre orde-

naniento.

2. La problematica de la disciplina del error y su relacion
inmanente con la adopcion de la teoria de la confianza

El tema del error presenta una relevancia trascendental en el campo de
la actuacion de la autonomia privada (cuando ella se destina a la regu-
lacion de intereses propios), puesto que del tratamiento del error, pun-
tualmente en lo que concierne a su relevancia —que no solo es una cues-
tidn de politica legislativa—, dependera la posibilidad de que el nego-
cio juridico pueda perder sus efectos —de acuerdo con nuestro ordena-
miento— en virtud de ser declarado nulo por una causal de anulabili-
dad, especie de la llamada ineficacia estructural o invalidez.

' El anico autor nacional que le dio un tratamiento profundoe a la temitica dlel
error fue el profesor Lizardo Taboada Cérdova, lo que puede constatarse en sus
obras: Negecio juridico, contrato y responsabilidad crml [obra mmpilntulria}.
Compilacion ¥ presentacion de Romulo Morales Heevias (Lima: Gnil_e_-,-
Editores, 2006) y Acto juridico, negocio furidice y contrate (Lima: Editora Juridica
Grijiey, 2002) obea a la gue me he referido con anterioricacl.

lus et Prasds no &0, 2008 7 1S5 1027-0168



20 Eric Palacios Matines

En otros términos, verificando la presencia de un error relevante (lo
que, de plano, aun tomando partide por las leorias voluntaristas mas
recaleitrantes, relegaria la importancia del elemento subjetive-interno,
llimese voluntad) podra establecerse, a nivel de estructura, la perpetua-
cion o la pérdida de los efectos tipicos de origen negocal.

Es importante considerar que la postura que se tenga con respecto
al error y, sobre todo, con relacion a sus requisitos de relevancia (nece-
sarios para conseguir el otorgamiento del instrumento de tutela plas-
mado en la accidn de anulabilidad), no supone siempre una toma de
posicion, también, frente al propio concepto de negocio juridico asu-
mido por el intérprete, en tanto aceptar que eventualmente el negocio
pueda perder sus normales efectos debido a una patologia en la far-
macian del elemento subjetivo no implica una contradiccion en el sis-
tema negocial cimentado sobre bases estricamente objetivas.”

Es una cuestion de oportunidad de tratamiento que perfectamente
puede ser explicada sin desvirtuar los principios que inspiran las con-

cepciones objetivas del negodo juridico, como mas adelante demostra-
remas con detenimiento.

Mo obstante lo dicho, se debe advertir que el problema logico-cons-
tructive que plantea el error es vital para resolver convenientemente la
antitesis existente entre la exigencia de una tutela de la voluntad, tal y
como lo planteaban las doctrinas voluntaristas, y la confianza del desti-

natario o de los destinatarios de la declaracion, en el sentido expuesto
no muy recientemente por las doctrinas objetivas,

El error —como bien lo ha sefialado uno de los autores mas reco-
nocidos en dicha materia— es uno de los hechos relevantes para el
negocio que son especialmente significativos ante los dos principios
opuestos,” cabe decir, el principio de la voluntad frente al principio

El argumento puede see planteado de diversa manera en desmedro de las teori-
a5 voluntaristas: el hecho de que se asuma que no todo error, sing salo un errot
relevanle seria sustento para convertirse en causal de anulabilidad, podria que-

rer declr que la voluntad no es omnipotente v, por lo tanto, que no puede ser
considerada coma un factor esencial del negocio.

PIETROBON, Vittorino. El error en la teorin del negocio juridico. Madrid: Editorial
Eevista de Derecho Privado/Editorial Revista de Derecho Financiero, 1971, p. 6

b ol Pramis n 40, 2000 1 ISEN 10270152
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de la confianza, el que ha sido tomado, en este punto, comao represen-
tativo de lzs teorias objetivas que, en su conjunto, valoran el compor-
tamiento de los sujetos de acuerdo con los pardmetros de la buena
fe.

En suma, se trata de la confrontacion entre el elemento intermo y el ele-
mento externa del negodo. Con tal perspectiva se deja de lado la inade-
cuada impostacion, efectuada por parte de la doctrina ialiana, segin la
cual el acogimiento de la teoria de la confianza exduiria absolutamente a
la de la responsabilidad, lo que se hace patente cuando e ha afirmadoa
que el “criterio” — asi se le denomina— de la conflanza —tutela del desti-
natario de la declaracion—, de por si ne excluye el “criterio” de la respon-
sabilidad que podriz operar en dos modos:

a) A favor del declarante: consintendo la anulacion de la declaracion

(ro obstante la irreconocibilidad del ervor) cuando el error sea excu-
sable.

A favor del destinatario: prohibiendo al declarante caido en error la
impugnacion de anulabilidad {aun siendo reconocible) cuando sub-
sista culpa por haber permitido la formacion de la declaracion defec-
tuosa."

b

A

" Ello en tanto se advierta que es una proyecclén totalmente sbandonada por la

doctrina el intentar cefiirse al significado literal de las palabras, como lo propug-
naba en términos estrictos la teoria decdlaradonista.
Ahora bien, para efectos de demostrar la equiparacion prine pists entre la leoria
de la declaracion y la de la confianza, es necesario sefialar la relacion existente
entre los criterios de interpretacion [que sirven a su vez para establecer su vali-
der 0 invalidez, una de cuyas causales es el error) y el fundamento de los efec-
tos del negocio, o, en olros términos, entre lo que justifica fa eficacia vinoulante
del negocio y el instrumento utilizado para determinar los efeclos producidos
por el acto negocial concreto. 5i la teoria declaracionista tene como gje central La
declaracién del sujeto, y 1a tearia de la confianza apunta a la proteccion de aquel
eslade subjetivo, siempre que se revele a través de drcunstancias externas, se
hace patente que la diferencia entre ambas teoriss tiende a desaparecer, al menos
en Io que concierne a nuestro estudio,

" SACCO. Rodolfo y Giorgio DE NOVA. "1 contratte”, en SACCO, Rodolfo (dir.).
Trattrho df divitlo civile. 3.2 edicion, Tomo [, UTET, 2004, p. 500,

lus et Praxs no 40 2009 ' ISSN 1027-6168



122 Eric Palacios Marimgl

Lo que en el fondo se sefiala es la posibilidad de valorar el comporta-
menio micgral de todas las partes involucradas en el contrato (negocio)

Es sintomatico que uno de los puntos de maxima emersion de la teo-
ria declaracionista, y de la prevalencia de la tutela de la confianza sobre
el dogma de la voluntad —nos referimos a la reconocibilidad —, se forne
urnikiari, en lo gque corresponde o proposito de la discipling del ervor, y en par-
ticwelar del error en la declaracion o en su trasmision™ (asimilado, al menos
parcialmente, en el articulo 208 del Codigo Civil), en los casos en que es-
ta cabegoria de error se refiera a la naturaleza del acto —negocio—, l
objeto principal de la declaracién o a la identidad de 1a persona (cuan-
do la consideracion de ella hubiese sido el motive determinante de la
voluntad), asi como al caso en que la declaracion hubiese sido transmi-

tida inexactamente por quien estuviere encargado de hacerlo {error en Ia
transmision),

Tal elaboracion se encuadra, como bien se ha dicho, sobre el fondo
de un fenbmeno mas general, consistente en la superacién de la concep-
cion voluntarista del negocio juridico-contrato (visto como una volun-
tad generadora de consecuencias juridicas) y en el prevalecer de la teo-
ria declaracionista, con base en la cual &l elemento esencial de 1a Jattis-
pecie contractual esta representado por la congruencia exterior de las de-
claraciones;” pudiendo considerarse incluso como la manifestacidn mas
concreta de la superacidn de la tradicional distincion entre BTIOY Vicio v
error obstativo, que, como ya conocemos, tenia como principal conse-
cuencia la diferenciacidn del tipo de invalides correspondiente a cada
uno de ellos: el error vicio (o dirnmente), resultante de una viciosa for-
macion de la voluntad —segun se decia—, acarrea la anulabilidad del
negocio, en virtud de que se habria afectado su compaonente subjetivo;
el error obstativoe (o error en la declaracion), por el contrario, implicaba,

Es la idea reclentements expuesta por Carlo Rossello:
It Codice Cieile, Commentario fondato o Bl diresto 4

|.1.uatn da Francesco Donato Busnelli (Milan: Dot A Giufiré Editore, 2004, p. 51
SLOGNAMIGLIO. Renato. Cantribulo alla teorin del ineyozto giuridico. .6 edicin

Napoles: Casa Editrice Dott. Eugenio Jovene, 1963, P42 v ss. Hay raduoccion al
i:a;s-iell_'l_m: etectuada por Levsser Lebn. Coniribuciin g la learia del -ﬂ,.l.;m'a jai iz
Lima: Gryley Editores, 2004, .

"Lerrore nel contratts”, en
a Plero Schilesinger e contd-
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por lo demas —segun se deda—, una ausencia de voluntad, par lo que
en la logica de los veluntaristas era indiscutible [a necesidad de que se
le declare como nule,

Las consideraciones antedichas abren innumerables inquietudes
tedricas, con consecuencias practicas, que deben ser resueltas para con-
tigurar los pertiles aplicativos del error en nuestro Codigo Civil, tedi-
dos casi siempre de valoracones subjetivas que es preciso superar,
estableciendo claramente los principios que las inspiran y los critorios
aptos para lograr la coherencia dentro del propio concepto y disciplina
del negocio juridice, tal ¥ come ha sido enfocado en nuestro ordena-
miento juridico.

Cabe advertir que, incluso en la realidad europea, actualmente se
revitaliza [a teorfa del error, vinculindolo con otros temas clasicos, olvi-
dados —para variar— en nuestre medio, como [a presuposicion o la res-
ponsabilidad precontractual conectada con los deberes de informacion
en las tratativas. Estos (ltimos han side vistos como un eficaz instru-
mento de ]Jrev-en{'il:'m respecto a la formacion de contratos vidados de
error y a sus consecuencias —llamadas, por algunos, disecanduricas (refe-
ridas a su negatividad de cardcter econdmico).

Para ello, propenderemos a establecer anteladamente cual es —mas
alla de las apariencias y las contradiccones artifictales “descubiertas™
por los que siguen adn ¢l veluntarismo— el principio general acogide
por nuestro ordenamientn, para luege, con los horizontes claros, proce-
der 2 la construeccidn de [a teoria del error en el Codigo Civil en forma
sistematica y coherente

Se pretende lograr una armonia en la aplicacidn de la normativa con-
creta, utilizando los marcos tedrices suministrados por la doctrina cien-
tifico-juridica mas licida, sin lo que nuestro estudio podria —coomo
muchos aparecidos recientemente en nuestro contexto @ incluso en el
contexto doctrinal europeo— ser calificado estrictamente como intuit-
vo o casuistico, es decir, sin ! rigor Wenice que todo trabajo de investi-
gacion serio debe bener.

Aspiramos no solo a satisfacer la necesidad de contar con un itil ins-
trumento para tener claridad sobre algunos de los temas controvertidos
antes mencionados, sino tambien (sobre todo en nuestro medio) a disi-
par equivocos sugiriendo en lo posible soluciones congruas y
racionales,

fus et Fraets n.e 40, 2008/ 155N 1{2r-510
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3. El principio (teoria) de la confianza. Teorias en torno al valor
de la voluntad o la declaracion en la doctrina del negocio
juridico. Los fundamentos del principio de la confianza.
Delimitacion conceptual del principio de la confianza y sus
fundamentos dogmaticos

Una de las cuestiones fundamentales que se han debatido intensamen-
te, desde distintos puntos de vista, es, en mi parecer, la prevalencia de
un principio negocial que pueda ser satisfactoriamente verificado en to-
da la teoria general del negocio juridico, principio que, por una exigen-
cia de orden sistematico, debe servir para resolver de manera coheren-
te todos los problemas que se puedan plantear en la aplicacidn del orde-
namiente positivo particular a partic del cual se ha extraido y construi-
do concretamente. Ya he sefialado antes y en otro trabajo que la discre-
pancia fundamental en la construccion de la teoria general del negocio
juridico es atribuible a la antitesis eventualmente existente entre sustan-
cia y apariencia, es decir, entre voluntad y declaracion,” o, en otros tér-
minos, entre el elemento externo y el elemento interne del negocia. In-
dudablemente, puede existir un matiz de orden extrajuridico en el tema
(me refiere a la ideclogia)™ que puede haber confluido a otorgar, en

clerty momento histérico particular, preferencia a alguna de las directri-
ces teoricas planteadas en dicho momento,

Eco de la importancia de esta tarea de orden primario, en la que radi-
ca la propia coherencia de las construcciones tedricas, es 1a elaboracién
de una serie de teorias destinadas a sustentar en cada ordenamiento
particular, o la existencia de un principio voluntaristico o, en general, de
un principio abjetivo, que tiendan a la explicacién de los posibles con-
flictos de aplicacidn en cada sistema.

i}

FPALACIOS MARTINEZ, Eric. "La recognoscibilidad del ersar en ol Chdigo Civil
peruano”, Themis 24. Segunda época, 1992, p: 101 y sa. Revista de Derecho odi-
tada por estudiantes de la Facultad de Derechio de la Pontificia Universudad
Catolica del Pert. El estudio ha sido ampliado en ¢ conunto de ensayos:
Covtribucitn a o teoria del negocia juridico, Lima: [urista Editerss, 2002, p. 135 v =5,
Fara el punto es importante consultar 1a obra fundamental de VARREONE,

Clandis Mﬁﬂdgl'rr I dnq.llr.-:lffm wedla feorin del 1 Y 5 5
i . I epazin gineidico. MNapoles: Casa
Editrice Dott. Eugenia Jovene, 1972 E
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For una suerte de “influencia” positivista,"” no nos interesa mucho
analizar el debate doctrinal producido en la doctrina alemana e italiana
como reflejo de las consecuencias que se pueden hacer derivar de la
adopcidn de una de las teorfas acotadas, puesto que ello antes se ha de-
sarrollado con bastante delalle. Bastenos con sefialar solamente el ni-
cleo logico de cada una de ellas y sus principales consecuencias.

La teoria voluntarista sostiene que €l sustenlo de la eficacia atribui-
da al negocio reside en la voluntad del declarante, la que también sirve
para establecer, tanto en el aspecto cuantitativo como en el cualitativo,
cudles son los efeclos que especificamente se van a atribuir a la decla-
racidn de voluntad —utilizando sus propios términos— a que dieron
vida loe privados, Sobre esto se debe acotar que el voluntarismo en-
cuenlra su expresion mas patente en la vertiente que incorpora la idea
de que 2 la voluntad se le debe reconocer la virtud de producir efectos
en el mundo juridico, encontrando el origen de esta “virtud” en una

" Dervada directamente de la transcripcion casi literal de buena parte del articu
lado del Cadigo Civil italiane de 1942 en los libros de acto juridico, contratos y
sucesiones (testamientes) die nuesteo Codigo Civil, lo que, por decic lo menos, es
el origen dé muchas de las contradicciones existenles en su inberior, las cue
deben de ser resueltas utilizande los principios rectores que se extraen de las
normas fundamentales de nuestro sistema, al lado de una reflexion acerca de las
caracteristicas centrales de este

" En términos gererales, con referencia al problema de la interpretacion de la ley:
LARENZ, Karl. Mealndalogin de (a ciencia del derecho, Traduccion de Enrigue Gim-
bernat Ordeig, de la edicién alemana de 1960. Barceloma: Edickones Aciel, 1966,
p. 250y ¢, y especificamente con respecio al negeco juridico: FLUME, Werner.
Ei megovia juridice. Traduecion del alemin de Jose Parie Miquel Gonzales y
Esther Gomez Valle, Madrid: Fundacion Cultural del Motariadeo, 1994, p. 83 y 55,
Var también las obras de SCOGMAMIGLIO, Remato, Contribuio ella heoria del
HEZBTID Sfurfrln:‘r.'l. 2.8 adicion. N.ﬁpnlm&: Casa Editrice Dhott, F-Ug'l‘-'ﬂh:l [ovene, T96%;
FERRARA, Francesce. La sirmelecidn de los megoctos furldicos. Traduccion del italia-
no: Madrid: Edizortal Revista de Derecho Privado, 1953, p. 19 y ss; y DISTASO,
Incola. La sinnilaziane dei pegozi giuridic, Turin: Unione Tipografico-Editrice
Torinese (UTET), 1960, p. 6 v 55, Para una resefia breve y puntual, ver DE CAS-
TRO Y BRAVD), Federico, El regacio furidico. Madrid: Editorial Civitas, 1985, pp.
BH-R{)
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atribucidn que realiza el ordenamiento juridico, a partir de la cual se
efectiia un examen de los fiechos psicoldgices a fin de trazar pertectamen-
te el contenido negocial; por ello, se le ha denominado a esta verhiente
como la concepeidn psicaldgicn del voluntartsmo.

En lo que respecta a los casos de divergencia entre voluntad y decla-
raciom, se debe aclarar que, segin la teoria voluntarista, no es que la
voluntad interna produzea por si sola efectos juridicos, sino que frente
a un caso de discrepancia entre la voluntad y la declaracion debe pre-
valecer la voluntad interna, invalidandose el negocio juridico formado
unicamente con base en la declaracion.

Dicho de otro modo, para la teoria voluntarista, la voluntad interna
no &5 —ni ha sido ni serd nunca— un elemento del negocio juridico,
por cuanto éste o5, en esencia y unicamente voluntad declarada. Sin
embargo, seglin esta teoria, si la declaracién discrepa de la voluntad
interna, el negecio juridico debe invalidarse, pues la declaracidn de vo-
luntad debe de transmitir 1a voluntad interna del sujeto.”

Asi, esta teoria, ya en general, al sustentarse in genere en la exalta-
cion de la voluntad interna, nunca explico la validez del negocio bajo
reserva mental, porque en él falta la voluntad, ni la del contrato cele-
brade con el denominado error en los motivos, pues en ¢1 tampoco se
quiso lo que se declard;” ya que si se siguieran logica y estrictamente
sus lineamientos, la carencia de voluntad deberia detarminar ineludi-
blemente [a inexistencia del negocio v consecuentemente la carencia to-
tal de efectos negociales, En este orden de ideas, aun cuando luego se
admite que la voluntad tiene valor sdlo en tanto dicho valor esté reco-

"*  Son las ensefianzas de mi maestro Lizardo Taboada Cardova {Acte furidico, ey
€18 furidico y contrato, Lima: Editora Juridica Grifley, 2002, p. 375).

El articulo 205 del Codigo Civil sefinla en forma bastants resirictiva, frente o la
pusibilidad de la invalldes, especificamente la anulabilidad, que “el error en los
molivas séle vicia el acto cusndo expresamente se manifiesta como sy razhn
determinante ¥ es aceptado por la otra parte”, Lo QU S poney, SCEin nueskng on-

terio, dejar totalmente de lado 1a relevancia de la volustad intema para dilaci-

dar La mvalidez del |'|l‘ﬂ;-i_'ll.'_'il:lI PLes .'II FedjuETir L |;.|_ MISMa 503 expresamenlo

declarada y, aun mis, conocida por la otra pane, se atiende directamente a 1
declaracién del sueto que incurre en error v 7o a s volusntad,

s ot Practiss noe &0, 2009 / (52N 1027-81ER
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nocido por el ordenamiento positivo, se adopta la idea de que a tal re-
conocimiento el ordenamiento se encuentra constrerido, hasta el pun-
to de no poder sustraerse al mismo, por lo que su intervencion se diri-
ge unicamente a proteger y garantizar la seguridad y el cumplimiento
de las decisiones voluntaries, de por si vinculantes, permitiendo de este
modo una interpretacion que se vinecula directamente a las reglas su-
periores de justicia,”

De la tltima idea esbozada puede extraerse una idea trascendental
que sirve para establecer las bases fundamentales del dogma de la vo-
luntad: en la mentalidad de los voluntaristns eshd stempre presente Ia idea de
gue recurrir @ la voluntad ebedece a ln necesidad de justicia en las relaciones
privadas.

Dentro de este punto de vista, es bastante discutible el criterio utili-
zable para discernir la "voluntad efectiva” de los sujetos intervinientes
en la formacion o conclusion del negocio, maxime cuando los sujetos
discrepan sobre el contenido ejecutable que se habria creado a traves de
su declaracion, la que, en términos reales, podria verse inoperativa fren-
te a una eventual discordancia con el sustrato volitivo que le habria da-
do origen. De ello se desprende que la justicia a la que se pretende lle-
gar se hace obsoleta o virtual, es decir, desprovista de una predictibili-
dad, siquiera aproximada, pues al no encontrarse apoyada sobre una
base objetiva, genera incertidumbre en las soluciones que se planteen en
cada supuesto concreto,

Es mas, el voluntarismo nunca fue coherente —al menos en nuestro
parecer— con ¢l esquema del supuesto de hecho al que recurre casi la
totalidad de la doctrina especializada, basicamente la alemana y la ita-
liana. Asl, claramente —clarisimamente— se ha sefialado que el esque-
ma fattispeciefefecio en el que la doctrina suele hoy descomponer la nor-
ma juridica —escribe Natalino Irti— se revela incompatible con el len-
guaje del voluntarisme: la voluntad privada determina y produce el
efecto, no yt en enanto fattispecic confenida en ung norma Juridicn, sino en
cuanta fuerza eriginaria, capaz, por si misma, de constituir, regular y
extinguir relaciones juridicas.

PIETROBON. Op. cit, p. &1.
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El negocio no es una entre las fattispecies previstas y disciplinadas
por la ley, sino una fuente originaria de efectos frente a los cuales la ley
esta llamada a tomar posicion.” De alli 1a inadmisibilidad de propender
al voluntarismo en la actual teoria general del derecho, al menos en los
términos en que esta es planteada por la doctrina dominante.

Es de interés indicar cdmo del dogma de la valuntad descendian a su
vez dos consecuencias ulteriores: por un lado, la desvaloracion de los re-
medios equitativos, como por ejemplo la rescision del contrato por le-
sion y la cldusula rebus sic stantibus, gque no son conternpladas por las
dos principales codificaciones del siglo XIX, vale decir aquella francesa
y alemana; ¥ por otro lado, el gran énfasis puesto sobre el eterno proble-
ma de los vicios del consensa, error, dolo v violencia, y sobre todo el
gran desarrolle sufrido por el instituto del error. 5i, en efecto, la entera
disciplina negocial rotaba en torno al dogma de la veluntad, se concebia
que la condicion necesaria y suficiente a los fines de validez del acto
negocial, y en particular del contrato, estaba constituida por la efectiva
voluntad de las partes de efectuar aquel intercambio. La presencia de un
vicio del consenso, y en particular de un error, podia minar hasta las
propias bases de la construccion edificada, haciendo venir a menos
aquello que aparecia como el requisito mas importante de la conven-
citn, vale decir, la efectiva voluntad de intercambio.®

Sobre la segunda consecuencia nos detendremos luego en vista de
aclarar comoe la doctrina del error ha cambiado sus matices, al princi-
pio netamente involucrados con la teoria voluntarista, como se ha
visto, para dar paso a una fundamentacion objetiva. Una voluntad con-
creta o hipotética, no sostenida por una declaracion adecuada, no solo
no puede producir sus efectos, mas ni siquiera basta para privar in
mas a la declaracién de los efectos de que parece capaz. Fsto significa-
ria desconocer que el ordenamiento juridico ve precisamente en la
declaracion el momento culminante v esencial de la autonomia priva-

% IRTI, MNatalino. Lefture bettione sul megezio givridice. Milin: Dott, A, Giuffré
Editore, 1991, p. 6,

? GALLD, Paolo. "1 vizi del consensa”, en RESCICMNO, Pletro (dir). Tratheie def

nnrr.rmrré. Tﬂmn 1, Cantratti in gemernle, al cuidado de Enrlco Gabrislll, Turin:
Unione Tipografico-Editrice Torinese, 1999, p- 424
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da, la cual solo gracias a la declaracion consigue actuar en el espacio y
tiempo;™ v es que la cuestion fundamental acerca del significado y el
valor de una declaracion no consiste en inferir, de la actitud asumida,
una voluntad interior presunta, en mayor o menor medida hipotética,
¥ que en el caso particular pedria incluso estar ausente; de lo que se
trata es, mas bien, de evaluar dicha actitud segun el tenor objetivo de
la coherencia que rige la vida de relacion, y de comprobar si ella, segin
las apreciaciones sociales, puede ser interpretada logicamente, 0 no, en
otro sentido que sea distinte de aquel sentido denotative de una estruc-
tura vinculante de ciertos intereses. Solo segun ese tenor objetivo, ¥ ya
no a través de dedueciones hipotéticas de una voluntad presumible, se
aclara el caracter de negocio juridico.®

Se ha alegado que el voluntarismo ha sido ridiculizado injustamente,
gueriéndose acaso insinuar gue los gque ne compartimos sus directrices
desconocemos su verdadera egencia, negando la intrinseca naturaleza de
acto voluntario inherente al negocio juridico. Asi, se olvida que la discu-
gitin no recae sobre el cardcter de acto voluntario, que todo negocio debe
tener, sino sobre la funcidn de la voluntad, sobre el puesto que a la
voluntad debe asignarsele en la estructura de un hecho social, como se le
toma a la autonomia privada en la vida de relacion. No se puede negar
que en la normalidad de los easos el particular declare o haga lo gqueri-
do; se niega solamente que la voluntad se encuentre en el negocio en un
primer plano y que la concordancia de los efectos juridicos con la funcion
o razon (causa) del negocio deba, ella misma, ser querida, como se pre-
tende cuando se postula una veluntad individual dirigida a los efectos

juridicos

" Son las palabras, a(n vigentes, dol recordado Francescn Santoro-Passarelli
Dipctrinas generales del derecho civil, Traduecidn de Agustin Luna Serrano, de la
sétima edicion italiana de Dottrine generali del dirillo civile, publicada por Jovene
Editore (Mapoles, 1961) Madeld: Editorial Revista de Derecho Provado, 1964, p.
168. Existe una reimpresidn de la novena edicion italiana, connota de actualiza-
cidin lepislativa, publicada también por Jovene Editore (Napoles, 1597).

= BETTI, Emilio. "Reflexiones sobre la nocidn de negocio juridico”, en Teorin gene-
ral del iegocie furidice. Cuatre estudios furdamentales. Traduccion ¥ edicidn all cui-
dado de Leysser Ledn, Lima: ARA Editores, 2001, p. 40
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Mo debe olvidarse que al momento de la conclusion (celebracion) del
negocio el proceso volitivo debe haber, normalmente, ya recorrido su ier
v logrado su meta definitiva: se ha agotado y concretade en una forma
determinada, y los efectos son determinados por el orden juridice en
conformidad con la funcion del negocio, En sintesis, la voluntad pertene-
ce a la genesis del negocio —y se ubica én un plano de segundo orden—
, pero no al contenido del acto de autonomia privada, donde se inserta [a

autorregulacion de intereses en un plano de primer orden, como hecho
social sobre el gue recae la calificacion del ordenamiento®

Por su parte, la teoria declaracionista se encuentra con el problema
de los casos en los que una declaracidn mtrinsecamente correcta no se
considera suficiente para la validez absoluta del negocio y en los que el
defecto de la voluntad determina ipso facie la ineficacia negocial, siendo

ejemplos claros el negocio celebrado jocands carsa, el simulado, y el con-
cluido con error obstative.

Esta insuficiencia conceptual —yo dirla, de construccion — de ambas
teorias lleva a la doctrina a buscar soluciones de atemperamiento,
teniendo ello como consecuencia la creacidn de las teorias de la respon-
sabilidad y de la confianza, enmarcindose la primera, en sus originales
propuestas, dentro del deber de hablar claro, por lo que incluse resulta
plenamente reconducible y conexa al principio de autorresponsabili-
dad; ¥ centrandose la segunda en la valoracion de la apariencia de la
declaracion, es dedr, valorande objetivamente =i esta es capaz de gene-

rar una confianza en los terceros que tienen conocimiento de su conte-
nido vinculatorio (criterio objetiva).

Es més, esto podrla llevar al requerimiento de reconstruir la entera
teoria general del negocio juridico, en tanto se reconoce que no es la

voluntad, ni siquiera la declaracidn en abstracto, la que esta en la raiz

del derecho, stno la pida lemane, con todos sus valores practicos, Y si se

considera, ademds, que estos valores pueden evidenciarse en el campo

» OF :
Asl, BETTL, Emilio. Teoria genverile del negocio giiridicn. Reimpresian corregida de
la segunds ediciin, con introduccidn de Giovanni B. Ferri y al cuidado de
Cluliano Ceifs. Mipoles: Ediziond Scientifiche Italiang, 2002, p. 58,
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de la experiencia juridica, no solo a través de la voluntad, sino también
en virtud de actitudes no-voluntarias —e incluso inconscientes del
hombre -, resulta forzada la consecuencia de que es necesario relacer la
clasificacion de los frndmenns juridicos en fuscidn de este aspecto de los mis-
mos, que es axipldgicn o, mejor aum, “axioldgyico-prictics”. En cada clase de
hechos, que no sea artificialmente construida, no puede faltar jamas una
especifica consideracion de los intereses humanos en funeidn de los cua-
lees la clase asumne relevancia para el derecho.”

Es interesante recoger, a titulo ilustrativo, la opinion de un conocido
autor italiano —al que todos los ahora investigadores hemos estudiado
en las aulas—, segin el cual, si bien la voluntad y su manifestacion son
esenciales al negocio juridico, el principio de la voluntad esta imitado
por el de responsabilidad, combinade con otre: el de la confianza. La
misma razén determinante del principio de responsabilidad, que es la
necesidad de proteger a los terceros, fija su limite: es preciso que los
otros hayan confiado v podido confiar, es decir, confiada sin culpa, en
el comportamiento ajeno.® Lo interesante de la afirmacion del conodi do
jurista italiano es que a partir de ella se puede entrever la confluencia de
las teorias de la autorresponsabilidad v de la confianza en su rechazo,
como va lo expresamos, a los cimientos de fa teoria voluntarista, antes
que a la declaracionista; siendo clara, en tal sentido, la equiparacidn
principista entre la teoria de la declaracion y de la conhianza y, por ana-
didura, a la de responsabilidad, en tanto responden a patrones objetivos
tanto en lo que concierne al fundamento de eficacia come al enterio de
interpretacion gue utilizar en lo concreto.

FALZEA, Angelo. Ricerche di teoria generale del diritto ¢ di dogeaticn giridica. Yol.
11, Dogmatica giuridica. Mildn: Dolt. A, Giuffed Editore, 1997, pp. TH-TTA, quien
postula la cancepeidn del negocio juridico como acto programiticn, postura qua
nas parece asimilable a la congeprion preceptiva, pues el punto de partida es el
mismao: el interés. Bl negocio comn mecanismo de concrecion de la autonomia
privada (regulacion inlefna), contrapuesto a la heteronomia (regulacion exter-
naj, encuentra pleno asidero y apoyo en la constatacian de su estricta conexion
a los intereses hurmanos,

3 CARIOTA FERRARA, Luigl EI negocie peridice. Madrid: Editorial Aguilar, 1455,
p. 13
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Sentadas estas bases aproximativas, es oportuno internarse en las
directrices tedricas de la teoria de la confianza, deteniéndonos, en cada
momento, en la normativa del Codigo a fin de verificar su indiscutible
presencia, y discrepar de todo intento —destacando uno no tan recien-

ternente publicado—" que se dirija a sustentar el voluntarismo en nues-
tro ordenamiento positivo en materia civil.

La identificacion entre el criterio de interpretacién y el fundamento
de la eficacia del negocio —metodologia que, al igual que en la teoria
voluntarista, supone la aceptacion del esquema dogmético— es el punto
de partida de la teoria de la confianza. S5e debe advertir que la solucion
umnitaria para tal efecto es distinta. Reservemnos para mis adelante nues-

tro posicdonamiento como una suerte de condusidn en la reflexion que
ahora se ofrece.

™

Ver, por todos, €l trabajo de Leysser Ledn Hilario. “Apuntes sobre 2] papel de la
voluntad «m los negocios juridicss”, en Estudios sobre of copbrato en general por dos
sesenln anos del Cadige Ciml finliano. Lima: ARA Editores, 2002, p-B15 y 55, Resulta
intercsanle gl esfuerzo del autor por darde nueva vida a interpretaciones tradi-
cinnales, casi siempre de indole literal, de ciertas normas del Cadigo Civil, las
que, por influjs del avance doctrinal —apoyado en la constatacion de la realidad
social —, han sido superadas. Asi, uando se arguye que la definicidn contenida
en el articulo 140 constituve [a prusha irefutable de |2 consagracicn de la teoria
voluntarista, se deja de lade |3 impodancia de los principios para ¢l logro de un
sistema armdnico de mandatos normatieos que permila HI'J:FIFIFIF soluciones no
contradictorias ante la problemitica social que =e pueda presentar en Un caso
concreto, Asi, la definicion anotada se contrapone directamente, al menos &n su
miatiz histdrico, com la regulacidon del error de l1a que justamente trats el citado
aufar y que es en verdad Ia “oonsagracion” del principio de la confianza dentro
del imbito megocial, mas bien contractual, de 1o que se desprende la necesidad
de efecluar una armonizacion en la tarea aplicativa, sin necesidad de propiciac
una modificacion legizlativa. Lamentablemente, o legislador peruano no ha
tenido conciencia de las conseosencas do acoger, por un lado, un concepto de
"acto juridien” apoyéndose en un irrelevants respeto de corte reverencial B su
formacion de corle francds, v de efectuar, por otro, el traslado del texto de una
norma ajena que, a pesar de ser superficialmente “acomodada”, contradice esen-
cialments el sentido de [a definicion acotada, pero que resulta mas compatible
con ofrms normas extraidas de legislaciones extranjeras
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Asentado que nos encontramos frente a un principio negocial, cuya
existencia he sustentado en otros trabajos™ —el mismo que, en forma
lata, tiende a la proteccion del estado de confianza de los destinatarios
de una declaracion de voluntad, y que, en tal orden de ideas, se impone
una carga de autorresponsabilidad en el declarante—, lo primero que
hay que efectuar es remarcar que realmente la contraposicion entre ¢l
elemento interno y externo del negocio se refleja en el plano dogmatico-
doctrinal entre voluntad y buena fe. Las divergencias entre la teoria de
la declaracion y de la confianza desaparecen solo cuando se recuerda
que ambas apuntan hacia el respeto que merecen las expectativas de
quien recibe la declaracidn, a la necesidad de dar certeza a [as relaciones
jurldicas y a la exaltacidn del deber dtico fundamental de ser fieles a la pala-
bra dada;" en sintesis, ambas se fijan, en lo que concierne a la adopeitn

* Asi, en un no tan redente trabajoc La covroersddn ¥ fa solidod dei megocio furidico
iean profogo de Lizardo Teboads Cordova). Lima: ARA Editores, 2003, p. 19y
55.. e sustentado Taexistenca de principios negociales, en loz términos siguien-
tes: “En el conocimdento jurdico los prncipios son de pahiraleza monovalkente
(zoliy valen enel ambita de determinada dencia). v por ello su aplicacion se pes-
tringe estrictamente al campo del derecho. Asl tenemos a los denominados
‘principios generales del derecho’, verdades fundantes de un sisterma v ordena-
mienio juridico, concebidos como aguetles elementos de caracter ldgico v etico
del derecho, que por ser racionales ¥ humanos son virtsalmente comunes a
todos los pueblos, condicionando y orentando la comprension del ordenamien-
tor juridico. Mo todos los principios tienen la misma amplitud, El ordenamiento
juridico se distribuye en niveles o estratos normativos que corresponden a diver-
za= secciones de la realidad social. Cada secoian presupone principios gencrales
que s¢ constituyen como las directrices que asepuran la unidad logica de cada
una die estas) habred entonces principics del derecho cvil, del deracho procesal,
del derecho del trabajo, ete; v mas espedificamente dol derecho de familia, del
derecho cambiario y, por qué no decirls, principios de la teoria general del nego-
cio juridico: principios negoctales”. En esta drbita tenemos al denominado prin-
cipio de la confianza, el que se encuentra consagrado principalmente on nuvestro
ordenarmiento a través de la normativa en materia de error (arts. 201 y sa. del
Codign Civil). contando asi con un apoyo dogmatico innegable. Su contenido es
materia de desarrolbs en las lintas siguientes del texto principal.

“ figle deber os totalmente negado por el analisis econdmico del derecho, cuyos
seguidores s han preguntado induso cedndo seria bueno incumplir (se entiende
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de un criterio de interpretacion objetivo, mas en la expresion que en la
intencion que le ha dade vida. Y es que casi no hay ningin autor, inclu-
s0 en la doctrina alemana, que plantee una rigida adhesion a la expre-
sicn literal o al significado literal de las palabras (Dentungsprinzip), sino
mas bien existe una remision a las reglas de la buena fe. Sobre el funda-
mento de la eficacia del negocio es sencillo darse cuenta que tal funda-

mento comun se concreta en su expresidn externa en el ambiente juridi-
co social.

5in embargo, podemos especificar que para la teoria de la confianza
el criterio de interpretaciom se configura indagando, como ya se dijo, 1a
expresion externa del negocio, materializando tal idea; en la influencia
que sobre los alcances del negocio tienen las normas positivas que exi-
gen a las partes negociales una conducta en armonia con la buena fe.”
Mientras que el fundamento de eficacia se centra, como también se ha
dicho, en la expresion externa, la que encuentra reflejo ¢n la utilizacion
del poder de autonomin privada otorgado a los particulares, y que resul-
ta ser propiamente el fundamento de eficacia compatible con el criterio
de interpretacion objetivo del negocio,

Como ya se expreso lineas mds arriba, la esencia de la eritica al
dogma dela valuntad, que se materializa en la construccidn de la teoria
de la confianza —a la que también se le puede denominar como dogma,
al ser un producto de la dogmitica, pero no del dogmatismo—, consis-
te en atacar la idea de que la realizacién de la voluntad corresponde a la
realizacion de la justicia, que un negocio furidico querido, necesariamente sen
tarnbaen un negocio fusto. Y es que incluso los mismos autores voluntaris-
tas, motivados por razones de indole metajuridica, siempre intentaron
limitar los alcances de sus aplicaciones l6gicas, especificamente, recu-
rriendo al criterio de la equidad.® La utilizacion de la equidad es de tal

interwciomal mente, es decir, con dolo) un contrate, analizando casi casulsticamen-
te, para tal efecto, 1a eficiendia de tal decision sobre gl plano de las atribuciones

prometidas entre las partes, En nuestro parecer, la respuesta a tal interrogante e
Munci es busno ERCURIPTER i goniraie.

" PIETROBOMN, Vittorina, Op. cit,, p. 85,

¥ Cabe sefialar que, segun nuestro criterio, el recurrir a la idea de la equidad, sus-

tentando o complementando al dogma de la voluntad, a fin de cimentar la idea
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intensidad que en casi ninglin ca=o s¢ puede hallar algun tratamiento
que suponga la realizacion integral de la construccion voluntarista.
Parece intrinsecamente un contrasentido que las teorias voluntaristas
tiendan a tomar un criterio de alcance objetivo,

Dicho esto, veamos cual es el contenido del denominado principio
de la comfianza.

Téenicamente, referirse a la confianza implica hablar de prateccion
de un estado subjetivo. Pero para esbozar adecuadamente un concep-
to de confianza se necesita delimitar el objeto sobre el que recae esta
proteccion, es decir, la concrecion material que merece el otorgamien-
to de tutela juridica. A tal finalidad, no basta definir la confianza
como la tutela de un estado subjetivo, porque si bien dicha definicion
estaria en armonia con la etimologia del téermine, resulta demasiado
amplia —yo diria ambigua— para pretender un significado juridico
bien encuadrado, conduciendo a conclusiones vagas y, por ello
mismo, inaceptables. En el concepto se podrian incluir una serie de
fendmenos muy diversos, designados con terminos distintos, como
confiar (una persona o una cosa a alguien), hiarse (de un hecho no
ocurrido), etc. Asi, la proteccion de un estado subpetivo de confianza es
caracteristica de un gran nimero de disposiciones: basta recordar,
junto a la regla de conocibilidad del error y la disposicion que impo-
ne el comportamiento de buena fe en la negocacion, celebracion y
vjecucion de los contratos (art. 1362 C.C), va aludidas en su conteni-

de la equiparacidn entre negodio quéerido ¥ NEgDOI0 justy, es parte de la tenden:
cia de contraciralizandr de la teorin del negocio jundico, que ha =ido 1o idea
generadora de varlos de los grandes problemas de construceion que se reflejan
directamiente contra la coherencia v sistematica die la figura niégocial y que, como
no, han side utilizados para negar su oportunidad coms unico paradigma de
referancia de los actos de regulacion privados. La expresion conceptual de La uti-
fizacion de 18 equidad como atemperamiento a la teoria voluntarista se concreta
&n matetia de error en 13 imposicion del requisito de la excusabilided, que, bien
pensada, puede ser conectada a la autorresponsabilidad en lo qque conciema &
aponer los ehectos negociales derivados de una actividad declarativa a quun la
genero, omitendo tomar las medidas idaneas pam que ella puedsa ser cstricta
mente erntendida on el sentido deseado por el declarants
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duo, las propias normas relativas a la buena fe en la posesion (arts. 907,
908, 914 C.C.), v las disposiciones en que la ley otorga proteccion a la
buena fe dando relevancia a la denominada apariencia juridica (arts.
1223 vy 194 C.C.). Y a pesar de la diferencia que media entre todos
estos supuestos, en algunas ocasiones & ha afirmado, como se ha
puesto de manifiesto, que todas las disposiciones encaminadas a fute-
lar un estado subjetivo pueden ser reunidas en un mismo principio,

por lo que se podria argilir que tienen un fundamento coman, el que,
por esta circunstancia, resulta dificl de precisar,

En este sentido, es oportuno sefalar y resaltar la equi?nqadf_‘ln
comun en la que cae la doctrina tradicional al confluir en un solo prin-
cipio (llamadeo, antitécnicamente, de la buena fe, de la apariencia, o de
la confianza) todas 1as hipitesis de proteccion de un estado psicoldgico
de contianza en la validez o en los efectos de un acto realizado,™ En vista
de esta necesaria aclaracién de los alcances del principio de la confian-
4, nos parece pertinente hacer [a distincidn entre confianza y buena fe,

y entre confianza y apariencia juridica, estableciendo de manera previa
cudl es su dmbito de achuacion.

Presupuesto de toda indagacidn que se realice en torno a 1a teotia de
la confianza es aclarar que esla esta pensada para las figuras contractua-
les que comportan sacrificios y ventajas reciprocos y que, desde el per-
fil politico, sirve para fadlitar la circulacion de los bienes al proteger a
la parte en aquelias hipdtesis en las cuales [a falta de produccién o la
eventual eliminacion de los efectos del contrato, a mas de sacrificar de
manera inequitativa el interés de los sujetos que obraron sin culpa y de

buena fe, podria obstaculizar un desenvolvimienta eficiente y dingmico
de los cambios mercantiles *

¥ SACCO, Rodolfo, Voz “Mffidamento”, @ {
; i « on Enciclopedin del dist il
Dott. A, Giuffre Bditore, 1958, p. B, iy gt

BIGLIAZZT GERL Lina et al. Derecho civil, Ireciros
men L. Reimpresion de la primera edicién. Traduecion de Fernando Hirestrosa

de 1a obra Diritte civile {editado por la Unione Tipografico-Editrice Torinese,

UTET, 1987). Bogoti: De L
: partaments de Publicacione diz i : : iad
Externado de Colombia, 1995, [r. GO5. - Universi

-]

Yactes juridices. Toma 1, volu-
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La incorporacion del principio de la confianza a un determinado
ordenamiento implica aceptar que si ante una dedlaracion negocial se
suscita una opinion razonable en el sentide de que es compromisoria, se
debe oplar por su vinculatoriedad, siendo irrelevante juridicamente que
ella sea el producto de una apreciacion subjetivamente inexacta. Incluso
se ha afirmado la existencia de un riesgo asignado al declarante, que
sirve para no obstaculizar aquellas iniciativas que tengan motiveo justili-
cado para fundarse en el aspecto objetivo del contrato estipulado.™

Con estos lineamientos centrales, pueden efectuarse las distinciones
requeridas.

La distincion enfre confianza y buena fe radica en que la primera
puede ser expresion tan solo de una buena fe objetiva (en la medida en
gue se acoge la distincitin entre buena fe subjetiva y objetiva, marcando-
se asl la diferencia entre buena fe en la mutela de la posesion y la buena
fe en los actos del trafico juridico, respectivamente). Por ellg, la confian-
za puede contraponerse a la buena fe en sentido amplio, como un prin-
cipio que despliega su efecto tan solo en el mismo trifico juridico. Tal
razonamiento trae, como consecuencia prictica inmediata, que la con-
fianz se deba configurar sobre la base de circunstaricias objetiogs, por las exi-
gencias del propio trafico juridico. En otras palabras, aceptar que la con-
fianza mantiene identificacidn con la buena fe objetiva, implica que su
valoracion sea realizada en tormo a verificar si la sitwacidn de hecho
planteada es objetivamente idénea para suscitar una confianza en los
sujetos que podrian ver afeclados sus intereses ante la vinculatoriedad
juridica que se les presenta.

Para diferenciar el principio de la confianza del principio de la apa-
riencia juridica, se dice gue este ultimo se refiere generalmente a la tute-
la de una situacion juridica que corresponderd a la aparente titularidad
de un derecho, en particular de aquel derecho que es objeto de un acto
de disposicién;” mientras que el principio que nos interesa tiende a pro-

*  ANTORO-PASSARELLL, Francesen. Doctrinas generdles el dereci cionl, Madrad:
Editorial Revista de Derecho Privado, 1964, p. 145,

T FALZEA, Vox “apparenza”, en Encielopedia del Divitio, Toma T1 Milano: Do, A,
Ciuffré Editore, 1958, p. 685
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teger la confianza en un hecho relevante para la formacion, a su vez de
un supuesto de hecho adecuado para otorgarle dinamica a una autorre-
gulacion de intereses privados (negocio juridico), En otras palabras, la
apariencia protege a ciertos sujetos con aparentes titulandades yva adqui-
ridas. mientras gue la confianza tende a la proteccion en la formacion
de una fattispecie negocial que podra dar Tugar a situaciones juridicas
subpetivas que normalments s¢ expresan en determinadas titularidades:

De lo dicho se podria afirmar que el principio de la confianza opera
en el ambito donde existe un proceso de formacion de alguna autorre-
gulacion de una o mas esferas de intereses. Por ello es, en principio,
aplicable a todo negocio juridico dende haya un intercambio de atribu-
cones patrimoniales —como ya antes se ha expresado—, dejando 2
salva la posibilidad de examinar su aplicabilidad de alguna forma, en la

medida que nos encontremos ante un negocio juridico unilateral mor-
His-causa (testamento) ™

Asi, el principio de 1a confianza es expresion de la consecuente apli-
cacion de la prevalenda del aspecto social en lo que concieme el ambi-
to de la autonomia privada a partir de la cual se generan las fattispecies
negociales.

La separacion conceptual realizada —aunque preliminar— entre
las teorias de la confianza, de la apariencia y de la buena fe, en cuan-
to al campo en la que cada una se aplica, hard mis claro un examen
mdependiente de la regla de conocibilidad del error — como requisito
de relevancia del propio error—, es decir, diferenciada nitidamente de
Criterios extranos a su naturaleza sustancial v que nos pueden condu-
cir a conclusiones equivocadas. En otras palabras, considerar como el
correcto entendimiento de la disciplina del error —a través de la cono-
cibilidad—, conlleva su necesaria armonizacian con
linea de la teoria de la confianza, se
bir hasta aqui.

: los parametros de
gun los hemos pretendido descri-

- E\P:Tﬁﬂ-fﬁ.ﬁﬁﬁmil L1, Frascesso. Docirinas_ Op. it P 19 donde se afir-
:: 4 distincion del alaance de la teoria de s confianea sepun s trade die nego-
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