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L ACUERDO DEL VALOR DE LA ORGANIZACION MUNDIAL DEL COMERCIO ¥
AJUSTES AL FRECIO REALMENTE FAGADD O FPOR PAGAR

A partic del afo 2000' se encuenira vigente en el Perd el Acuerdo relative a la aplicecica
del articulo VI del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneres y Comercio {en adelanbe "el
Acnerds del Valar de la OMC™), el misma que sstablece Ins pautas en cuanto a la valoracidn

aduanera de las mercancins.

El Acuerde del Valor de la Organizacidn Mundial del Comercio (DMC) busca el
establerimiento de un sistema de valoracitn aduanero equitativo y no distorsionante, que excluya
la uhliEscitn de valores prhitrarios o ficticios {de Inboratorio). Bn tal sentido, ol mismo Acuerdo
indica que Ia base de la valoracidn en aduana debe ser en la mayor medida posible el valor de
tramsaccian, esto con la finalidad que € importador frbute sobre una base determinada en
funcidn a las caracterizticas propias de la operacido comercial en fa que participa. Asi. segin
dispone ¢l mlsmo Acuerdas, la base para la valorackdn en aduana deberd hazarse en criberios

senedllos v equitativos que sean confarmes eon los usos comerciales.

D= lo expueiba, se mliﬁn que ] meraje dal Acverdo del Valar de la OMC a las aptoridades
aduaneras de los paises miembros es que la valoracidn en aduana debe partir, primosdialmente,
de analizar las caracteristicas de la operacion comercial (venta) que sustenta la importacidn ¥
que, sobre dicha base, cualguier incremento o ajuste del precio realmente pagado o por pagar
por el comprador al vendeder podrd ser efectuado en la medida que se cumplan las comdiciones
¥ requisibos gue, para tal fin, han sido establecidos expresamente y de modo objetive por el

pmpin;r Aeverdo.

Es imporianie remarcar quse los ajustes al precio realmente pagado o por pagar ressltarin
plﬂ:ed.erl-l':'-‘! soln @n caso que &8 cumplan con 108 requisitos establecidos en el Acuerdo del Valor
de la OMC. Asi, por mis que pudicse resultar lgico, razonable o hasta juste que determinados
conceplos sean anadidos al valor en aduana de los bienes importados, dichos conceptos no
podrin ser incluidos en dichn valor si e que o & -:_'ump-]ah Ins presupucsios legales expresaments
eatablecidos para tal fin. Coma vemos, se privilegian los eriteriog sminentemente legales v
drnicos, evitindase la aplicaciin de criterios subjetivos por parle de Ia autoridad adoanera [que
podrian conllevar finalmente al pago de mayores tribwbos calouladios sabre unn base arbitrria o

ficticia, situacicn que el Acverdo del Valor de la OMC pretende evitar)
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L CANONES Y DERECHOS DE LICENCIA-REGALIAS

El literal ©) del nueneral 1 del articulo B ded Acverdo del Valor de la OMC establece que parm
ﬂﬂemﬂm.rE|.'l-'|!|]-|:n:mﬂwucﬂeuﬂnmﬂﬂaﬂmlﬁdhpuuhcndmﬂmbniiuﬁpﬂﬁnﬂ Fru:iu
realmenty pagado o por pagar por las mercancias, entre olros, “los adroses i derechos de loescia
(regatiae) relacionmlos con les mercancies ofyelo de oaloracidn que of coomprador tenga que pagar
directa o indirectamente conro comificidn de venta de dichas meroricin, ea I medida ew gque los
menciorados cimores y derechos no estén inchiddes sx el precio realmente pagade o por pagar”,

La norma on referencta sefiala las pautas y sustento legal para la procedencia de los ajustes
al precio realments pagado o poe pagar, por concepto de pago de regalias. En funcidn a ello, y
para que diche ajeste cuente con asidero legal, se deberdn cumplir todos v cada uno de los
requisites previstos por la norma. De ello se desprende, como ya se menciond, gue la awsencia
de alguno o de alguncs de estos requisitos deleemine que esie ajuste no pueda ser aplicado,

HL REQUISITOS PARA LA PROCEDENCIA DEL AJUSTE RELATIVD AL PAGO DE
CANONES Y DERECHOS DE LICENCIA

A continuacion procederemos a analizar cada uno de los requisitos establecides por la
nozma.

Debe existic una nacesarla relacién entre ol pago efectuado por concepto de regalias v las
mercancias que ingresaron al pais somotidas al eigimen de importacion definitiva ¥ que, por
ende, fusron objeto de valoracidn aduanera. En consecuencia, no deberd procederse a efactuar
ningiin ajuste si las regalias no son pagadas eomo contraprestacidn por el derecho de uso o
explotacidn de un intangible impuesto & gravado sobze la mercancia importada {marca), aplicado
sobre la mercancia importada (patente} o relacionado con la creacion intelectual de la rereancda
impostada (depechos de autor).

De ko expuesio se desprende que Ja relacitn entre regalias y mercancias imporiadas deberd
ser una relacidn directa. Esto es, que la mercancia importada debe quedar comprendida dentro
de Ios alcances de la licencia o de la relacién de mercancias respecto de las cuales el uso yo
explotacion del intangible ha sido nutorizado.

Asl, por tjemplo, si e licenciante otorga desechos de licencia de uso de una marca impuesta
sobere cuadermos, cantapacios ¥ lapicescs, ¥ el pago por dicha licencla s= pacta en funcidn a las
ventas netas en el mercady local (peruann) de dichos bienes, se requeTin que esbos cuadernos,
cartapacios y lapiceros ingresen al pais {importados definitivamente) con la marca impuesta o
gravada sobre ellos y que sea ba venta de ellos, ¥ 1o la de otros bienes, L que genere la obligacion
de pagar regalias,

D este mode, e de notar que no resultars Factible proceder a un ajuste sustentado en

regalios pactadas sobre ventas netas de prod uctos finales claborados con insumos importados?,
toda vez que en este case ol producto comprendido dentro de los alcances de 1a licenela resultars

diztinto de In mercancia objeto de importacidn v, por endae, de viloracidn aduanera. En efecto,
en este caso la mercancia objete de valorackn (v Ia dnica mespects de la cual puede caber un

ajuste al precio de venta) e aquella que ingresd al pads y o aquells ohtentda localmente en un
IFuoeneaitr Fnﬁl:-ennr I:mmql.u: £7h SLL P Fl'!'l:ldllfh"-’l:l hu].'a F-Il-'llil:lpa.d:u el insummo Iblpllﬁﬂdﬂ_i.

Situacitn distinta seria a:qu!ll.ﬂ e Ui quig los derechos de licencia de 1a manea han gideo
1 Enesie mupusgio we ieme gue la elibsractan del prodecis Fasl se efeotin o 20 pals e amperiacain
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eancedidos en relaciin con la ntilizacidn de la misma sobre insumos Importados ¥ que Ta venta
local de dichos insumos sea la gue origine la obligaciin de pagar regalias al duefio de la marcs.
En este supuesto, el insumo impertado debesd haber Ingresados al pais con la marca impuesta o
gravada en él o en el envase gue lo contens,

Lo mencionade resulta del bedo coherente i corsiderames que la I5gica del ajuste reponn
i ol hseho e las l.'EEHJ:iH.'I- rll‘.'l]1a.:|"an astada intnfpnradu =i E']P.I.'EI:iD de verita de las mereancing
importadas [y noen el de olras distintas), poes de lo contrario ne exdstind justificacién econdmica
rii legal que sustente la aplicacidn de un ajuste de esta naturaleza,

Hemos mencionade gue los "gjustes’ se aplican sobre el precio realmente, pagado o por
pagar, por el comprador al vendedor como consecuencia de la venta de las mercancias importadas.

El m'l.lml:-ud-wi;umpraweﬂl_n. constiluye un vinculo de derecho establecido entre dos partes
plenamente identificadas: vendedor ¥ :nmprm:inr. BEn funcidn a ells, st lamamos en consideracion
que &l ajuste solo se efectia respectn del precio pactado entre vendedor y compradoe, queda
claro que el pagn por regalias deberd efectuarlo el comprador directamente al vendedor o incluso
i un tercer, pero siempre en beneficio del vendedor.

Lo sefialado resulta acorde con lo establecide en ol numeral 7 del Anexo 11 del Acuerdo
del Valor de [a OMC, el mismo que establece que: "ef precio realmente pagmdo o por pager compreide
feuders Jios g reafende efechiades o pore afectorse como comaicidn de fe vehie de les meromnoies cmporiindas,
por ol compridor ol vendedor o por ol comprador o don fercers pere gt Efacer wna ollipacitn dal tendedor”?

La légica de esta disposicién estriba en que si el precio de venta de las mercancias
impartadas se ha visto disminuido por el hecha de no incorpocar en 6 ol pago de regalias, el
pago de las misrmas deberd resarcle al vendedor {quicn habria decidido no incorparar dicho
concepbo en el precio) de manera direcla o indirecta, pues se asume que-si ol vendedor condiciond
la venta al pago de regalias, quedaria claro que una condicidn de tal naturaleza solo podria ser
aduptada en la medida que, medianle su cumplimiento, e vendedor se vea de algun mlo

beneficiado.

Al respects 4 de indicar que ol Acuerdo del Valor de la OMC no sefiala la forma en que el
vendedor deberfa ser beneficlado come consecuencia del pago indirecto efectuado par el
comprador. En consecuencia, diche beneficio podefa suslentarse en considetaclonas ajenas al
plano estrictamente scandotics {o par 1o menos no tangibles o verificables en un plum_dmcru
y /o de inmadiatez respecto de la operacidn de compraventa ebjelo de valoracion), por cjempla,
s caso que el vendedor decida no incluir las regalins en el precio de venta ¥ ademis eondicianar
dickha venta al pago de regalias a favor del ducfio de la marca, sobre Ja base que ol asegiramiento
de dicho pago pueda repercutic en bemaficio de la -I.'L'III"II:'I'E"I:“E"H'.I de futuras ¢ imporbantes
ades de negocios con el dueto dit la marea (en un escenario asi, el vendedor se corneria

oportunid
las futuras oportunldades no llegasen finalments a concretar],

el ripsgo que

De otro lada, o] pags indirectn, concebido en los términos ded Acuerdo del Valor de la
M, doberd repercuti ﬂmﬂrﬁum_rurr en beneticio del vn:n-:lcdnr_. _A:ar, by cabria, por semplo,
concebir 1 ajuste por pago de regalias cuando este pago haya beneficiado dinica y exclusivamente
a] dupds de 1o marca o, En poder caso, a cualquler leecero ajeno al vendedor (lo cual podris
orurrir en el supuesto que el disefio de la marca diese inslrucciones directas al licenciatario de

o it Riierprerativa al Ardleuln Diel Acuends del Waler de B MU sefaka que um gempio

1 : - n nosane gl |
fsho respock o e ik ™ par el comprados, yn asl2i s litmllad] o i ke, e wing deads 3 cipo del vesdedor

de papn sdireoie smia l caecelsing
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whectuar el page de regalias a un tercero ¥ a su exclusivo beneficn),

Debe tenerse presente también que en cualquier caso en que el vendedor condicione La
venta al hecho que ol comprador pague regalins a faver del deefio de la marca o a favor de
cualguier tercero, quedard entendido que diche pago seri efectuado en su beneficio (del
vendedor) pues, en casoe contrario, el vendedor jaméas habeia pactado una condicidn de tal
naturalera {la misma gque, incluso, irfa en desmedro o detrimento del precie de venta pactado,
puis = 1a pegalfa hubiese sido incluids en el precio de venta este secia mayor),

Este concepto reviste clerto nivel de complefidad en cunnto a sus aleances v aplicacidn
pracica, por 1o que resulta necesario analizagls con detendemizntbo.

En primer lugar, ¢s importante sefialar que cuando el Acuerdo del Valor de 1a OMC hace
referencia a “condicidn de wenta® no estd haclendo alusidn a una “condickin” estaiblecida en el
contrato de compraventa entendida come una "madalidad” del el il.l.rid'btu, esko o5, coare Tus
hacka —fitiorn ¢ incierto— que aritrarismente y por fe sola polwdad de los declarandes s¢ incorpora af acte
Juridivo, ol gue quedn gicpeditade e ciondo o b producciin de sog efectos™ 3

En ruestra opinidn, la condicién de la wenta a la que alude o] Acverdo estd relacionada
meds con eriberios de indole econdmico /0 de esiratéegia empresacial; en base a los cuales el
vendedor toma la determinacitn de no vender los blenes al comprador sl este ne acepta cioctuar
el pago de regalias y en consideracidn a ello esta regalia {o mejor diche el valor de la misma) ya
il seria cnsteada en el p:rqdn de venta a ser p:.rbldn l:pmm rralments P’E"‘in 0o [pOr pagar en
los wérminos del Acuerdo del Valor de la OMIC)

En funcién a ello, la dectsion de vender o roovender el producto partirla de constderaciones
efectuadas por el vendedor & prior a la celebracidn del contrate. Ast, si el comprador no acepta
efectuar ¢ pago de regalias conforme a las indicsciones del vendedor sencillamente este altimeo
no le venders nada, con b que Las mercancias nunca sesiin exportadas al pais de importacidn v
e s avin seran objeto de valeracion en base a las reglas del Acwendo.

El entidickomarmiento al gue hacemos referencia podria o no quedar plasmado por eserbo,
En todo caso la verificaciin del mesme deberia suzgic con claridad como consecuencia de un
ardlisis integral de la operaciin efectuada entre vendedor v comprader; pues sobre 1a basze de
las disposiciones del Cidigo Civil, paras que exista contrato basla fan solo el acuerd o de valuntades
tendiente a crear, regular, modificar o extinguir relaciones juridicas de indole patimonial, Sin
perjuicio de I exiztencia de cualquier pacte entre las partes no contemnpladse expresamente enoun

documento eserito, deberd sér acreditado mediante los medios probatorlos idanees para tal
efecto.

Conforme a lo mencionado, e concluye gue el condicionamiento de ls venta siempre debecd
portir del vendeder [pues serd este guien en definitiva deberia beneflcizrse con el pago de
regalias a cargo del comprador ¥ también quien decida finalmente no incluir ¢f pago de regalias
en ¢l precio de finel de venta, es decin, no trasladarlo al comprader). Sobee esta base, se tendria
gue el condiclonarniente de Ls wenta no pedria partir del comprador, puesto que de sec elle asi,
estarfamos ande La existencia de una “eondicidn de compea”, siluaciin que, al originarse en un
inferts y lgica comercial opuestos o diferentes a fos del vemdedor, haria surgir, por I menos,
serios cuestionamientos en forne & la concurrencia de los demds requisitos de procedencia del
ajusie & loe guir hace refesencta el literal ¢) del fiumeral 1) def artieuls 8 del Acserda del ¥alor de

WAL PAMIRER, Fenisnds, £V dota danlaieo sl Calpes O Fereama, Caliemd Cueco %A . Lims, 98
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la DML, Como es de ver, deberiamos referimos con propiedud a sna “condicidn tmpnesta por of
vendedor”, mas gue simplemenie a wra condicidn del contrate de compraventa (establecida en
él), pues en base a tal alusién podela, equivocadamente, restarse impartancia al origen del
condicionamianto (vendedor).

En efectn, en el caso que el comprader sea quien imponga la condicidn de compra para
proceder a suscribir ol respectivo contrato de compraventa, no se explicaria de qué modo el
pagn que este stectuaria por concepin de licencia al duefio del intangible pueda beneficiar divecta
o mdirectamente al vendedor, quien, al no haber participado en la decisidn de imponer tal
condiclonamiento, deberfa permanecer al margen de las consecuenclas (esondmicas o no) de tal
declsin; crcunstancia que, ademas, dejaria serias dudas on cuanto a i resultaba razonable que
dichax n:g;.ql.l'ﬂa detsieran haber formado parts deal precio de venta {!I-Ipl.lﬂiu que hubgese podido
servic de sustento para el ajuste, tal come lo veremos mas adelantel. De otro lado, tampoco
resultaria Idgico que el propio comprader se sulo-imponga una obligacion en una selacidn
contractual {compraventa) que, en principio, resultacia ajena v distinta a la relacién contrachual
que mantiens diche comprador (icendante) oom el dusfio del intangible {licenciatario).

Asimismo, tampoos cabria considerar que existiria una “condicidn de la venta™ en los
térmings del Acuerdo del Valor de la OMC por el hecho gue el duefio del intangible condicione
el elorgamiento de la respectiva licencia a eleccidn de un determinado vendedor {productor-
fabricante) —como, por ejemplo, aquel que cumpla con determinados estindans de calidad- o
por el hecho de conceder al licenclatario la pesibilidad de subcontratar servicios de fabrlcacion
o, incluso, sublicenciar los derechos sobre el intangible, debido a gue, en cualquiera de estos
caens, los pagos efectuados por el Heenciatario (compeador} al duefia dal intangible {licenciante)
no repercutirian en beneficio del vended or v, en comsecuencia, no cabria concluic que el vendedor
hava tenddo alguna motivacion para dejar de incluir en el precio de venta el valor de la respectiva

regalia,

Addermdis, deberd tenerse presente que, ante un pedido de fabricacién de productos en el
que se deba utilizar intangibles protegidos por las leves de propiedad intelectual {sea que este
pedida se efectic come consecuencia o no de un sublicenclamiente previo), la condicidn que sd
resultaria Idgica serfa que el fabricante {vendedor) pueda exigie y terminar por imponer
conbractualimente, para fabdear ¥ consscusntemenite vender el products, que quien encarga el
pedido (licencianle-comprador) cuente verdaderamente con los derechos de licencla que seirroga
D lo contrario, dichs fabricacidn y pesterior venta constituirian actos que Infringirian los
derechos de propiedad intelectual del duefio del intangible, lo cual podria desencadenar, incluso,
en denuncias penales contra guienes infrinjan tales derechos,

En efecio, un fabricante diligenta deberd exigir a quisn ke encarga la fabricacion de productos
en los téeminos expuestos que lie acredite no selo que cuenfa con un conteatn de lieencia, sino
ademds que dicha licencia se mantiene vigonte a la fecha en que el encargo fue efectuado, bo cual
debard pasar ekt la varificackin de La In'i-:ril:ltllin 13,' viEunL'r.a de irm::ripr[-lin] de lal contrato en el
registen especial 8 cargo de la agencin de propiedad indelectual del pais del licenciante

(eompeador). que en el Pori es el INDECOTT.

Camo es de ver, o que verdaderarmente intecesard al vendedor es que la licencia morgada
al comprador [licenciataring se manienga vigento y no tanto que el compradoer pague o nio la
liceneia respectiva. En otras palabras, mientras la licencia olorgada al comprador mantenga
vigencin y validez, el vendedor seguird fabricando y vendienda los producios sin cuestionamiento
alguna, sin importark: sl dichs licencia es onerosa o gratuita, si el pago de la regalia a cargo del
comprador se [lega o ng a efectuar, o i, por tllimo, ol licenciante, anto ol incumplimiente de
pagn del licenciatario-comprador, decide otorgar perindos de gracia para el pago, fracciomar la
deuda o, incluso, condanar la misma. Como es de ver, ¢l "condicionamisnto” & 1a venta quie, en

ADVOcATUS 12
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el supuesto comentado ¥ de modo natural ¥ razonable, podsia impener el fobricante-vendedos
al comprador-licenciante, resultaria diferente a aquel al que hace referencia gl Acuerdo del
Valor de la OMC,

Cituackém distinta seria aquella en la que el obligedo & pagar las regalias no fvese el
comprador, zino ¢l propio vendedor, ¥ gue por alguna razdn este ditimo no pagee regalias al
ducte del infangible como consecuencla de la venta de exportacion al pais de imporiacion (venta
que interesa a los efectos de valoracidn aduanera), Al ser esto asi, las regaliss ne serlan
incorperadas al precio de venta pactado con el comprador (impartadar), por ko que dichas regalizs
deberian sor pagadas camo consecuencia de acios posteriores a la importacion de las mercaneias,
como, par gjempla, la venta Jocal de la misma (en el pafs de imporfaciin)a cargo del comprador

En esfe supuestn, deberian ocurtie por Lo menos dos supuestos: (1) que e vendedor pacte
con el dueho del intangible no solo gue 1as ventas de exportacion no generarin page de regalias,
sing, ademds, que dicho pago se generard como consecuencia de las ventas locales en el pals de
importacidn respectivo {pais del compeador); v, (i) que el vendedor pacte con el comprador
fue, comi conseceencia de las ventas locales en el pais de iovportacian, serd este dldmo el
comprador) quien asumird la obligacitn de Liquidar y pagar regalias, ya sea al propio vendedor
o @ un tercero en beneficio del vendedor (que |.'l|:||:'|.1'iﬁ ser el dueiio del intmg;iHe o una tercera

parsona designada por eghe).

Métese que en este caso, ol comipeadeor psuminis la obligacidn de liquidar y pagar "regalias™
como cangectiencia directa de la relacidn comercial entablada con el vendedor (esto es, coma
una condicidn de venta establecida por el vendedor v aceptada por el comprador), ¥ no coma
conscouencia de una relacién comvercial entablada con ¢l dwefio del intangible, por lo que, e
puridad, cabria afirmar gue al efectuar este pago el comprador: de un lado, cumplida con la
nhli@:lﬂm eandractial asumida con el vendedor; v, do nteo, permiticiy que ol vendedaor n:lmpl:
@ su vez con la obligacion de pago de regalias asumida con el duefio del intangible (bajo 1a
consideracidn que el licenciantarie de la marca es o vendedor v que solo & se encuentra
contractualmente relacionado con of duefio del intangible), En esle supuesto, quedaria claro qua
| L'-:ump]imi-enlr:r de pago de ':EE;'.H;;" por parte del :ump:.:.dm' ]nﬁiﬁm.nrip. al vendedor a
entablar acciones legales en su contra, ¥ a la ver, ese mismo incumplimisnts lambién legitimaria
al titular del intangible a entablar acciones legales en contra de au leenciatacio (Pendedor).

Por lo expueste, paseclera gue esie, ¥ no gtro, seria el supueste de ajuste por concepto de
piage de regalies en donde el reguisito de “condiciin de ventn” {en la relagion existenie enire
comprador v ¢ vendedor) se verfa acreditado de un modo mis darg v evidente. Ellg, por
supuesin, no obsta para que se analicen las caracterizticas v particularidades proplas de cada
pperacidn & efectos de determinar de un modo fehaciente si el ajuste resulta o no procedente.

4. Los cinones ¥ derechos de licencia no deberin estar incluidos en el precio realmente
pigado g por pagar

Como ya se menciond, constiiuye requisito para poder ajustar o page por concepto de
regalias ef que dichas regalias no estén ya incorporadas en el precio de venta de las mercancias
importadas y que son objeto de valoracide. Esto, por la sencilla razén que en caso las regalias ya
hayan sido incorporadas en el precio de venta, ¢ valor de las mismas ya habra sido transferido
al compradar via dicho precio ¥ habria sido tamblén tomado en congideracidn a cfeclos de
determinar el precio realmente pagada o poT PAgAr por estas mercancias, Bs decir, el valor de las
regalias habris sido ya (ncluido en el precio facturade y, por ende, declarado en el despacho de
importackin {no habria nada mas que declarar y/o ajustar con postecioridad).

Bzt supondria que sea el vendedor guien cuente con una Ileencia otorgada por el tmular
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del Inlangihle, quet &l valor de la uE,uJ.l'.a a su cargn haya sido considerado en la estructura de
costos del producte. objeto de venta, ¥, como ya se menciond, se haya trasladado diche soeto al

comprador via precio.

Teriendo estn en cuenta, la logica del ajuste por pago de rogalias estribacia en el hacho
qui, deblendo haber sido costeads este valor en el precio de venta, dicho valor por alguna
razdn no fue incorporado en €l con le que el precio de venta careceria de une de los elementos
e sy estructura (partiendo de la estruclirs que clabild hialsar tenida) w. por ende, sé presentarcia
COMF AN menor valor a efecios adwancras,

Sigubendo este razonamiento, se tendria que en caso que el valor de la regalia no constiluya
parte de la estricluza del precio de venta {por ejemplo, en el supuesto que el vendedor no
cuente con la obligaciin de pagar regalla alguna al dusfie del intangibie], no existied ninguna
razdn que justifique su incorporacién a diche precio ¥, por lanto, se carecerd del requisito
|I'I.di5pEl'!E-i|.'l!'E para Fu.'nurd'.nr al F’UEI'I:-:I'i.l'.I ajuste, et asg, Quig dicho valaes de I'E'g'ﬁ.].[.ll li.u.].'a debidn
formar parte de la estroctura de costoz en funcién a la cual el vendedor determing el pracio de
venia finalmente pectado con e comprador.

Coam es de ver, a los efectos de dar por cumplido el requisito estabbecido por o Acuerdo
del Valor de la OMC no basta con demostrar que ¢l pago de una determinada regalia no fue
Inluido en el precio realmente pagado o por pagar, sino que se deberd acreditar, ademias, que
dicha falia de inclusidn se produjo pese a que epol i Ciunerbe eaie pagd de n%ll‘l'ﬂ.ﬂ- debid haber
sldo incorporado en el precio v trasladado asi finalmente al comprador.

V. EFECTOS DE LA VINCULACION

Un gomenlario aparte merisce ¢l leina da la vinculacitda entre empresas y las consecuenciag
quae la misma, eventualmente, podria producir en bo qua respecta ala procedencia o no de realizar
ajustes al precko realments pagado o por pagar por concepto de pago de regalias.

En primer hegar, es de mencionar que el literal ©) del memeral 1) del articulo 8 del Acuerdo del
Valor de la OMC en ningain momento sefiala quee la vinculacidn entre vendedor y comprador y/o entre
ellos y el disefio def intangible constituya un nequisibe de provedencia del ajuste por page de regalias,
i Easmpoos que pueda prodiscir algin efeclo especial en o que a este fipo de ajuste s refiere.

Wiz biien, a5 de notar que cuando el Aeverdo del Valor de la OMC se refiere a la “vinoulacidin®
s hace a modo de requisito de procedenda para la aplicacidn del primer metodo de valoracidn

denorminado "del Yalor de Transscelda’™

En efecto, el articule 1 del Acuerdo sefala que el valor en aduana se basard en el valor
de transaceitn de la imescancia importada cuanda, entre otros requisilos, no exista vinculacidn

entre ¢l comprader ¥ el vendedor®, salve qué dicha vinculacién no haya influido o el precio

de ln mercancia

I ————— -
b Condinne 1 numirad 4) del arilulo 13 del Aguerdn ded Valor da la OO asisle: wimoml s b vt big parmanas salamenie an b

igaleanes cas .
“5:.: “\1~u|u s (20l pa carpe o paspansahilidad o direscnin en ane ampeess &6 1o ks

B 50 et legaimenie roeimcid s comi axciidi ox negesios

5 & e rehasiin de emplesdon y emphleada;
2 E.r f.r:m.m tizne, dwecas & dicameni, I roposded, of contml o Ja pos2sise del 94 o mis di lns

L !
s bomes o iulies en el eide y ool darecha n winks de il

b 5| i de gll§s montmbe it o idirectamesle o b So.
M Siambas periors esbin ennenlabis S0 & millcimene e L8 e

i !l.'lIJI:I.I'! corgralin dinai o |pdyre sl . OB WM (ORI, O
h) % son de s s fmklia
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Come es de ver, para e Acverde del Valor de la OME, la vinculacidn resulia un concepbo
i.1'|1.|;|-m'|'.:|.n1:l sola a los efectos de determinar & el valor en aduans deberd sor fij&r.'ll.'l i functin al
precio realmente, pagado o por pagae, por la mercancia importada (es decir, & resulia de aplicaciin
el método del "Valor de Transaccitn”™ o, en su defecta, fos ofvos métodos establecidos en el
propio Acuerdo) ¥ no para bos efectos de determinar s resulta ¢ no procedente efectuar "ajustes”
sabre dicho precio,

Mo obstante, s¢ thene que ¢l Comité Téonico de Valorachin en Aduana de la OMC* ha
expedido opiniones consultivas en las que se vislumbearia con meridiana claridad la orientacion
de aste ente a atribuir determinados efcckos a la “vinculacion” entre las partes confiralanlas;
efiectos que resultarian determinantes a fin de verificar si ¢ cumple o no con el requisito de
“condicidn de La venta” &l que nos hemes referido anteriormente.

La Opinidn Consultiva 4.8, w la Opinkdn Consultiva 411, expedidas por este Comilé, analizan
en esencia ¢l mismo esquema: de un lado, ¢ vendedaor (fabricante) vende mercancias al comprados
{impartader-licencistario} sobre L base de un contrato de compraventa suscrite entre ambas ¥,
de otra lado, el comprador suscribe un contrato de licencla de marea con el dusio de fa misma
{licenciante). La gran diferencia entre los casos descritos en cada Opinidn Consultiva estriba en
que. mientras en el primer caso ng existia vinculaciin entre ninguna de las partes inlervinlentes
(vendedor, comprador y dusfio de la marea), en el segundo caso, esta vinculacidn si esxdstia
[tanic el vendedor coma el comprador estin vineulados a la casa matriz qua, 50 ves, o5 la
duetia de la marca),

El Comité Técnieo fesolvit que en el primer caso no existia “condicidn de la venta®™ y que
por elio el pago de regalias no resultaba ajustable a efectos aduaneros, mientras que en el segundo
caso resolvid que si exista “condicidn de la venta® y que, por ella, el pago de regalias si nesultaba
ajustable. Coma es de ver, y aunque él Comité Técnico no bo dice expresamente, queda claro que
en el segundn caso se esti dando a la “vinculacidn® entre las partes un efecto especial por ¢l cual
resultaria ajustable ¢l page de regalias,

Consideramos que Jo establecido por el Comité Técnico mediante 1a Opinidn Consultiva
4.11 responde a un criterio de dicho Comité que ne encuentra base legal, o por lo menos una
base legal clara en el Acverdo del Valor de la OMC, debido a que, como ya se menciand, para el
Acuerdn la “vinculacién” no es un concepto gue se encuenise relacionado con los ajustes al precio

realmente pagadu o por pagar por la mereancia importada, sino mas bien con la aceptabilidad
del mizmo.

Entendemos que ko que habria buscado el Comité Técnico es considerar qua en una speracién
de estas caracterizticas lodas las partes intervinientes actuar(an slgulendo directrices ¥io politicas
comunes, lo cual obligaria a efectuar un anidlisis de a operacidn en su conjunto (tal v come la
pperacidn habria side estructurada) con lo que las estipulachoned del contratn de compraventa
suscrito entre €l vendedor v el comprador no podrian ser analizades do moda aiclada de lag
dispesicivnes del conlrate de licencis suscrito entre el ducfio de 1o mares y el licenciatario
[comprador). En funcidn a ello, el Comitd Téenico habria considersd que existiria una suerte de

“condicidn de venta” implicits &n una speracidn “tripartita” respecto de la cual ningurs de las
partes intesvinbenies podela resultar ajena. .

Aungque podreia vesultar razonable [a forma an que el Comité Técnico habria analizado el
esquema operativo en conjunts, reileramos gue, en nuesirg opinion, la interpretacicn efectuada

¥ Lo establiondo bago bos aesplelon del Conszjn de Cooperacsin Admmens, ¥

qae diens por finsfidad el opin icni
St & il hmier peeleokia ¥ apticaciindel Aoorrde sz b min o i Fapme e i ir o

filades adimneeas de bos paloes misinleis de g M0
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porel Comitd no se encuentra debldaments sustentada on las disposiciones ded Acuerdo, motive
por 1o cual resulta ceestionable,

No obstante, debemos adverlir que fas Opiniones Consultivas y demis textos expedidos
por el Comilé Téenico han sido incorporados a nuestea legislacidn mediante &l Decreto Suprems
Mo 186-39-EF, posteriomnments modificade por el Decreto Supremo No. §93-2002-EF, por lo gue
su aplicacidn resultaria obligatoria para la auteridad aduanera.’

Sin peruicio deello, es de indicar que conforme a las consideraciones en loens a los "Textos
Freliminares” expedides por el Comité Téenica de Yaloracidn en Aduana establecidas por 1a
propia OMC, e tiene que "urs griniin conseition resporde @ i feterrmgante sobee las srodelidades de
apticacitn def Acterde s ao confrnto de elementos de hecha renfes o fedrives. Asf paes, cnmida los elemerhos
it heoha de mina gibuacidn dada gean idfnicos o bs descrito: s b apinign conayltiva, los administraciones
adwansras drspondrdie de s saluoidn Seme; cearde fos elemenios de Frecho tio 2ein slémbiogs, priede giie b
opurin comarlHN nosen divecimente gplicable, ayrgue pody i canstituir e oriemlneiin s b8 sefincidn

n'r.f]:rn;rfr&:mn A

Lo mencionado precedentemente reviste especial importanca, puss o5 precisamente en
fomas ':":I':IHPJE'}I:G como La ipll:‘.‘.!rubﬁu: de a.junhﬂ pur pag: de rr.'EFlll'.a:m donde s Hende a a.FJiu.T
con caricter do genoealidad soluckones particulares para situaciones con caracterizteas tambddn
particulares, sin evaluar si bos elementos de hecho resultan idénticos y, por ende, sf la supoesta
“solucitn” resultarin aplicable per ze.

Ante lo expuesio calia una reflexicn en 1o relative a la aplicacidn de la Opinidn Consultiva
4.11, en el sentido que para utilizar esta "solucidn'’ deberemos, en primer lugar; cerclorarmos de
quet los elementos de hecho del caso analizado resulben idénticos & los elementos de heche
descritos en esta Opinida; ¥, en segundo tugar, analizar 1a verdadera forma en que [as partes
virculades han actuado en la operociin; esto es, si las partes s= han comportade como &l fuesen
partes no vinculadas entre =i, paes de ser este ol caso e concluiria que méis que la Dpinién
Consultiva 411 resultaria aplicable la Oypinidn Consultiva 4.8 (aquells en gue el Comitd Tdenico
concluyd que no se cumnplid con el requisito de “ocondicidn de ka venta” v que por ello mo procedia

efectuar un ajuste por page de regalias)

Ler sefinlado resulta del Lodo coherente pues el Acuerdo del Valor de la OMC sefiala que la
vinculactén entre las partes no produce efectos per s2, sinn que los mismos estin condicionados al
hecha quc las partes vinculadas |.'|..1_:.-'ar|. extructicado La r.'r]!:érll:i.ﬁn e Funcidn a la winculacidn
exishente entre allas y que, sobre dicha base, el precio de venta se haya visto afectado. pues en
caso contrario, esto o cuando las pades hayan acluado como partes no vinculadas entre s,
dicha "vinculaciin® (concebida en un plano estrictamente formal) no producird ningiin efecto en

materia de valocacitn aduaners

Esbe, pod supussto, sin dajar de tener en considecacidn que la “vinculacion® conforme al
Acuerdn solo prinduce efectos en o relativea la determinaciin de si el precio, realments pagado
o por pagar, por las mercancias impartadas debiera ser lomado en conslderacidn para establecer
el valor en aduana nFI,.?.:th-_'r_. pere no constiluye un nequisibe para la nPIi.cm;i.-.‘im de los ajusies a
dicho precio establecddos por e propic Acverdo, razdn por la cual, resteramos, o cooreepte de
“pirrikncidn® resnltarin fogelmeile afere al covcepto el “ajnate® al precio reafurenfe pagaio o por pegar,

T En iodio aann, ¥ dedn vl carkoer reghomentario gue estad Opinbiacs Coniulifvas oneriam, = Gese geeed Tribunal Fiscal pedria
decidir inaplitze algani de slas (oomu pe ghemplo bdl ol coal no beeed sefendn)y aplicar of Acoende dol Valer de lo 0840
e cuyan disposicinnes, o memTopin jbe o 52 llegara o b conciusite eribads por o] Comité Téenicn jen caso que s detecty

et £t desnanumudby pn o g reden. & eocem qui prelends reglimeniar ol Acserdd)
* Egigelvencia = i o b relativiea ko digpuesi en e ol 2 del numeeal Bhdel aniailn | del douerdo del Valar de |2 OMC
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.

N sSINTESIS

Los requisitcs para la aplicacidn del ajusde al precie realmente pagado o por pagar
par concepta de pago de regaliag {coma para cualguier abro ajuste) som corcurrenbes
entre si, debiendo estar necesariamente presentes odos v cada uno de estos requisitos
en la operackin analizada para que el ajuste resulie proccdente,

Cada uno de los requisitos deberd ser anallzado con detalle puss la casuistica en este
tipo de operadones resulta basiante rica y los presupuestos de anidlisis no slempre
peden pesiellar siendo los milsmies. Elamilisis de cada reguiraito debend encontrar sustentao
i semtido & & andliais de [os derds, pues sind fusse asi, resultarfa altamente probable
que ks demis requisiios tampoco resulten de aplicacldn en un sentido estrictn.

La vinculacidin entre kas paries constiluye un elemento ajeno al concepto de “ajuste”
conforme al Acuerdo del Valor de la OMC, por lo gue ls Opinidn Consaltiva 4.11
resubta cuestionable. En fodo caso, su E.P]u:ul:l.-ﬁn no puede generalizarse v deponderd
di los elemenios de hecho presentes en cada caso analizada
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